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Scana har tre
forretningsområder; 
Stål, Marin og Olje og Gass

Scana utvikler og produserer
komplette produkter og
systemløsninger til global 
industri innen marine, olje- og
gass, energi og stål. 

Scanas teknologi, unike 
materialkunnskap og lange 
produksjonserfaring er basis for 
vår konkurransekraft.

Scana Industrier ASA
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Markedssegmentet Marine

Gir, aksling og propell Aktuator (venstilstyring) Navigasjonssystem

Lang aksling
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Markedssegmentet Olje og Gass

Sevan PiranemaLastesystem for olje

Utblåsingsventil BOP
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Markedssegmentet Stål og maskin

Gaffel for truck

Knivblad Valse

Verktøystål Støpegods

Valse
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Markedssegmentet Energi

Aksling for vindmølle

Hundhammerfjellet vindmøllepark, Nord-Trøndelag



Scana skaper fremdrift!

Konsernets overordnede mål er å øke aksjonærenes ver dier 

Ut fra dette er det fastsatt noen hovedstrategier; 

1. Fortsatt organisk vekst innen alle forretningsområder 

2. Opprettholde god driftsmargin og kapitalstyring 

3. Utvikle reperasjon- og servicekonseptet innen marineområdet og 
mot olje- og gassindustrien 

4. Forsterke konsernets strategiske posisjon gjennom oppkjøp. 
- for styrket markedsposisjon
- for kapasitetsøkning
- for å komplettere produktspekter eller verdikjede



Omsetning 2469 mill kr 
Driftsresultat 266 mill kr 
Driftsmargin 11%

Omsetning 775 mill kr (+24% mot 2Q07) 
Driftsresultat 109 mill kr (+75% mot 2Q07)
Driftsmargin 14%  (10% i 2Q07)

Omsetning 1485 mill kr (+20% mot 1H07) 
Driftsresultat 191 mill kr (+48% mot 1H07)
Driftsmargin 13% (10% i 1H07)

Første halvår 2008; Tidenes sterkeste

Egenkapital 39%, gearing 0,6
Netto rentebærende gjeld 407 mill kr
SCI-aksjen 13,10 kr på Oslo Børs 30. juni

2007

2Q08

1H08



Driftsresultat
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Utvikling av Scanas selskap

Scana investerer årlig 100-150 mill kr for å styrke datterselskap

Scana investerer ytterligere 100 mill kr for å øke kapasitet og 
effektivitet i de svenske stålselskapene 
� Kan gi 50 % økt kapasitet og økt omsetning på 500-700 mill kr innen 
utgangen av 2011. 

Scana gjennomfører forbedringsprogrammer for å øke 
konkurransekraft gjennom å ytterligere forbedre kvalitet, 
gjennomløpstider og leveransepålitelighet

Scana har mange ledende selskaper som sentrale kunder
� Stadig flere av våre selskaper involveres og produktspekter utvides

Scana utvider service- og ettermarkedstjenester innen 
forretningsområdene Marine og Olje og Gass.   



Scana skaper fremdrift!

Konsernets overordnede mål er å øke aksjonærenes ver dier 

Ut fra dette er det fastsatt noen hovedstrategier; 

1. Fortsatt organisk vekst innen alle forretningsområder 

2. Opprettholde god driftsmargin og kapitalstyring 

3. Utvikle reperasjon- og servicekonseptet innen marineområdet og 
mot olje- og gassindustrien 

4. Forsterke konsernets strategiske posisjon gjennom oppkjøp. 
- for styrket markedsposisjon
- for kapasitetsøkning
- for å komplettere produktspekter eller verdikjede



Ny virksomhet / oppkjøp

Scana har kjøpt BOP Stacking (Scana Offshore Services Inc) 
Selskapet bygger bl.a. utblåsningsventiler for riggeiere og boreselskaper. 
Utvidelse av virksomhetsområdet pågår. 
� Styrker posisjon innen olje og gass og gir brohode i Houston og Singapore

Scana skal styrke markedsposisjonen innen Olje og Gass
ved å komplettere produktspekter og tjenestetilbud
� Økt produksjonskapasitet skal sikre vekst, redusere risiko og gi internasjonal
markedstilgang

Scana vurderer produktspekteret innen Marine
� Integrert produktspekter og tjenestetilbud på global basis

Forutsetning ved oppkjøp: Lønnsom vekst
� ”Rød tråd” og verdiskaping i kjeden fra stålproduksjon til ferdig produkt



Fortsatt lønnsom vekst!

Organisk vekst 10-15 %
Driftsmargin 11-13 %

Stål 10 % organisk vekst på årlig basis
Driftsmarginer ~10% 

Marine Øke salg fra 500 til 1 000 mill kr inkl oppkjøp/JV
Driftsmarginer ~10 %

Olje og Gass Øke salg fra 300 til 500 mill kr inkl oppkjøp/JV
Driftsmarginer ~15%

2008

2010

2012
Ambisjon om samme veksttakt. 
Forutsetning tilfredsstillende driftsmargin                     


